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日本がスペインに勝利、GL突破！！



もうひとりの勝者

出典：Twitter / Yahoo!ファイナンス

https://twitter.com/susumu_fujita/status/1598422667291688961
https://finance.yahoo.co.jp/quote/4751.T/chart?styl=lne&frm=mntly&scl=stndrd&trm=1w&evnts=volume&ovrIndctr=sma%2Cmma%2Clma&addIndctr=


放映権料「200億円」



業績は順調に推移

出典:各年度有価証券報告書、 SPEEDAより作成（2023年9月期は会社予想）



インターネット広告事業が柱

出典:サイバーエージェント新規投資家向け資料

https://www.cyberagent.co.jp/ir/library/ataglance/


成長を支える事業

出典:サイバーエージェント新規投資家向け資料

● 高モチベーションの営業

● 藤田氏の先見の明

サイバーエージェントの
成長を支える事業に

https://www.cyberagent.co.jp/ir/library/ataglance/


ウマ娘を産んだゲーム事業

出典:サイバーエージェント新規投資家向け資料

https://www.cyberagent.co.jp/ir/library/ataglance/


ボラティリティが高いゲーム事業

出典:サイバーエージェント新規投資家向け資料

https://www.cyberagent.co.jp/ir/library/ataglance/


育成中のメディア事業

出典:サイバーエージェント新規投資家向け資料

https://www.cyberagent.co.jp/ir/library/ataglance/


 Abemaへの投資が先行し年100～200億円の赤字

出典:サイバーエージェント新規投資家向け資料

200億円！？

https://www.cyberagent.co.jp/ir/library/ataglance/


W杯でAbemaは成長するのか？

月額課金ユーザーは
メイン収益源ではない

周辺事業が主力収益

出典:サイバーエージェント新規投資家向け資料

https://www.cyberagent.co.jp/ir/library/ataglance/


アベマ 周辺事業の成功例:WINTICKET
競輪
競馬

オートレース

チケット購入サービス

新規視聴者が
ニッチコンテンツに

ハマるのか？

出典:サイバーエージェント新規投資家向け資料

https://www.cyberagent.co.jp/ir/library/ataglance/


群雄割拠の動画配信サービス

出典：動画配信サービス比較表：OK辞典 / PickUPs

https://okjiten.jp/ninki79.html
https://pickups.jp/data/3706/


Abemaの現在地

● W杯で認知度上昇も、収益化はなお 茨の道

● 位置づけは「YouTube以上、テレビ未満」

● ある程度しっかりしつつ、地上波では流せない コアな内容

○ 本田さんの解説

○ アンジャッシュ渡部

○ ギャンブル

● 広告モデル では厳しいのでは？



バリュエーション

● ざっくり試算（企業価値＝営業利益の10倍）

○ 広告事業：245億円　→　2,450億円

○ ゲーム事業：303～964億円　→　3,030～9,640億円

○ メディア事業：▲124億円　→　算定不能

○ 合計：5,480～1兆2,090億円　※ネットキャッシュ企業であるため、有利子負債の減算はなし

● 現在時価総額：約6,600億円

現在、メディア事業（Abema）は ほぼ評価されていない 状況。

すなわち、当たれば丸儲け！財務状況は（今のところ）大丈夫。



藤田氏の考え

● 21世紀を代表する会社を作る

● ABEMAを軸とした価値創造

● 新規事業を産む社風、創造力

● 生粋のギャンブル狂


